ucse online.cz

17., 2. ZAHRANICNI
OBCHOD

Patri do tercialniho sektoru - do sektoru sluzeb

DUVOD VZNIKU:

Zadny stat nema viechny ptirodni a ekonomické podminky aby uspokojil viechny
potreby svych obyvatel

Vyznam zahranicniho obchodu

1. EKONOMICKY VYZNAM
Vyvoz a dodani:

- ZvySuje hruby domaci produkt

- SniZuji nezaméstnanost

- Zvysuji saldo platebni bilance

- Dovoz miiZe byt vyhodny, pokud se uskutec¢ni levnéji nez od vyrobcii v zemi

1. Obrat zahrani¢niho
obchodu na 1 obyvatele

2. Obrat zahranic¢niho
obchodu k HDP

- Vzajemny obchod zvySuje pratelské vztahy a jejich vzajemnou zavislost

3. KULTURNI VYZNAM

- MozZnost seznamit se s kulturou, prirodou, pamatkami a zvyklostmi pro lidi, kteri
se zahrani¢nim obchodem zabyvaji
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FORMY ZAHRANICNIHO OBCHODU:

N\
‘ 1. VYVOZ = EXPORT
\

‘ 2. DOVOZ = IMPORT - K3.zemim

\
‘ 3. DODANI DO EU

Vnitro unijni

1l
‘ 4. PORIZEN] Z EU
obchod

—

/
‘ 5. REEXPORT = VYVOZ DOVOZU
/4

REEXPORT = VYVOZ DOVOZU
a) PRIMY

Reexportér

Dovozce

1

ZBOZI SE NEUPRAVUJE ANI NEKOMPLETUJE

b) NEPRIMY

Reexportér -
Dovozce

|

ZBOZI SE UPRAVUJE POPRIPADE I VYRABI A KOMPLETUJE
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DUVODY REEXPORTU:

Ekonomicky -> zisk
Rozsifuje svoji nabidku
Politicky, kdy reexportér resi znepiatelené vztahy mezi vyvozcem a dovozcem

VYVOZNI OPERACE - Operace zaji$tujici dodanf

zbozido EU
A B
C

Priprava Uzavreni v . ,

 prave , Plnéni kupni
vyvozni kupni

smlouvy

operace smlouvy

1.

Vlastni pripravenost
podniku k vyvozu

1.
Nabidka

2.

Dohodnuti
podminek obchodu
(platebni, dodaci)

2.

3. 3. Zaplacen{ dodavky

Vlastni uzavreni

Vyvozni marketing kupni smlouvy
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1. VLASTNI PRIPRAVENOST PODNIKU K VYVOZU

JestliZe chce podnik dodavat, musi nejprve vyhodnotit nasledujici moznosti:

A) VYROBNI PROGRAM

Podnik hodnoti sviij vyrobek, zda je na zahrani¢nich trzich konkurence schopny
Zda ma dostatecnou vyrobni kapacitu -> maximum, které je podnik schopen vyrobit

B) PERSONALNI ZABEZPECENI

Zda ma dostatek kvalifikovanych zaméstnancti
V ptipadé, Ze firma uskuteciiuje pfimy vyvoz, musi zaméstnanci ovladat cizi jazyk, jejich
pravo a zvyklosti

C) FINANCNI SITUACE

Zda ma dostatek finan¢nich prostiedki pro uskute¢néni vyvozu
Nebo zda ma moznost je nékde ziskat

2. VOLBA OBCHODNIHO PARTNERA

Podnik vybira zemi, kam chce vyvazet

Provadi prizkum trhu:
Konkurenci - vyrobek a cenu
Kupni silu obyvatelstva - strukturu obyvatelstva (segment
Ekonomickou vyspélost zemé
Politiku
Nakupni zvyklosti obyvatelstva

Informace podnik ziskava:

a) PRIMO NA MISTE -> priizkum trhu v terénu

b) OD STOLU

= Doporucuje se: zadat prizkum trhu mistni marketingové agenture

3. VYVOZNI MARKETING

Pokud podnik zvolil zemi, musi upravit vyrobek podle mistnich podminek
Upravovat bude napiiklad: obal, sloZeni vyrobku, etiketu, reklamu a piizptsobi prodejni
cenu a zpUsob prodeje
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B

1. NABIDKA

- Je prvni krok, kdy se zahrani¢n{ partner seznamuje s potencionalnim dodavatelem a proto je
tieba zvolit spravnou formu nabidky a jeji obsah

FORMY NABIDKY:

3
‘ a) internetova podoba

—

‘ c) telefonni podoba

4

Nalezitosti / obsah nabidky se lisi podle zavaznosti:
A) VYZADANA NABIDKA

- Zasila se stalym zakaznikiim nebo zadkaznikim, o kterych mame informace neboli
odpovéd na poptavku
- Cena, zplisob dodani, dodaci a platebni podminky

B) NEVYZADANA NABIDKA

- Zasila se vSem potenciondlnim odbératellim

Nejcastéji formou letaka (papirovy, internetovy)

2. DOHODNUTI PODMINEK OBCHODU (PLATEBNI, DODACI)
A) PLATEBNI PODMINKY

Poprvé se objevuji ve vyZadané nabidce

vvvvvv
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PLATEBNI PODMINKY URCUJI:
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\\
' 3) Subjekty placeni
|
. 4) Zptisob placeni
1
. 5) Ména, kterou se bude platit

q
‘ 6) Sankce
/4

CO OVLIVNUJi PLATEBNI PODMINKY?
1) VZAJEMNE VZTAHY PARTNERU
2) POLITICKA SITUACE
3) SITUACE NA TRHU

Pokud je na trhu piebytecna nabidka, platebni podminky si urcuje odbératel
Pokud je nabidka nedostate¢na urcuje dodavatel

4) CELKOVA EKONOMICKA SITUACE
5) PREDMET PRODEJE

Na finan¢nich se nesmi platit ivérem
Velké investi¢ni zakazky (vystavba pivovarti apod.)

'y
5 -> akontace, pred dodanim — >

1
«— 3 -> pri dodani

1 o
= -> obchodni aveér

po dodani

6) MEZINARODNI DOHODY A PRAVIDLA
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Napriklad , VSeobecna dohoda o clech a obchodu®, ,Jednotné zvyklosti a pravidla
pro dokumentarni akredity“

1) Doba placeni

Vztahuje se k okamZiku uskute¢néni dodavky

a) PRED DODAVKOU (AKONTACE)
100% akontace (zaplaceni celé dodavky predem)
=>» V pripadech, Ze se partnefi neznaji a nedtvéruji si, nebo pii mozné slevé (skontu)

Jedna tretina akontace -> casté;jsi

b) PRI USKUTECNENI DODAVKY

Na zakladé sjednané doby splaceni

c) PO DODAVCE (NA OBCHODNI UVER)

Dobré obchodni vztahy (solventnost) - v ptipadé kdy si partneri divéruji

2) Misto placeni
Nejcastéji se pouziva BANKA
Pokud v kupni smlouvé neni urCeno bankovni spojeni (kéd banky) musi kupujici
na své naklady a rizika uhradit sjednanou ¢astku na sjednaném misté
RIZIKA: padélani bankovek, poSkozeni, devizovy kurz, kradez
NAKLADY: na dopravu

3) Subjekty placeni
4) Zpusoby placeni
Zpusob placeni
HOTOVOSTNI PLACENI

V praxi se moc nepouziva, pouze na vystavach a veletrzich
NEVYHODOU: odcizeni, falzifikace, devizovy kurz, transakéni poplatky
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HLADKE PLATBY

Platba pomoci ptikazu k thradé

V pripadech Ze se partneti dobie znaji

Prikaz k dhradé je sloZitéjSi nez v tuzemsku

Na piikazu k thradé je zobrazeno: ména, ¢astka cislici a slovy, odesilatel,
ptijemce -> ¢islo uétu, adresa a IC, predkladaji se dalsi doklady -> faktura, kopie

dodaciho listu apod.

DOKUMENTARNI INKASO

1. Uzavreni
kupni smlouvy
mezi
vyvozcem a
dovozcem

8. Kontrola a 9. Provedeni
souhlas platby

2. Zaslani
zbozi od
vyvozce k
dovozci

7. Zasilani
dokumenti
dovozci

3. Vystaveni Gl 11. Doruceni /

fakt o .
inkasniho provadi vyzvednuti

prikazu ) zboZi

5. Zaslani
dokumenti
bance
dovozce

4. Banka
provadi
kontrolu
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Mezi vyvozcem a dovozcem, ktery si stanovi platebni podminky dokumentarniho inkasa
Doklady: DIP - dokumenty proti placeni

DIA - dokumenty proti akceptaci

Vyvozce posle zbozi, které vSak ne hned dorazi k dovozci

Zbozi vyvozce dorudi nejdrive do skladu ¢i ke speditérovi v ptli cesty

Ke zboZi se vzdy priklada original dodaciho listu, ktery je potebny pro nasledné vytvoreni
pirejimky

Ve chvili, kdy vyvozce zasila zboZi dovozci, vytvari zaroven fakturu a prikaz k inkasu a dals{
potirebné dokumenty
Tyto doklady zasila své bance

Ve chvili, kdy banka obdrZzi dokumenty vyvozce, zkontroluje je, zda jsou v poradku

Pokud banka vyvozce rozhodne, Ze jsou dokumenty vyvozce v poradku, zasle je bance
dovozce

Banka vyvozce poSle bance dovozce dokumenty, banka dovozce je opét zkontroluje

Pokud banka dovozce provede kontrolu, ktera dopadne dobte, dokumenty zasle dovozci aby
je zkontroloval a odsouhlasil

Dovozce vSechny dokumenty zkontroluje, a pokud je vSe v poiradku, dava souhlas
k provedeni inkasa

Ve chvili, kdy banka dovozce obdrzi jeho souhlas, zasila bance vyvozce penize - smluvenou
¢astku
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10. POTVRZENI PLATBY - VBU

- Po zaslani platby, obé banky vystavi vypis z béZného tctu, ktery zaslou svym klienttim, pro
které je to potvrzeni probéhlé platby

11. DORUCENI/VYZVEDNUTI ZBOZI

- Dovozce si po obdrZeni vypisu mize zbozi vyzvednout

Dokumenty doprovazejici dokumentarni platby:

‘ a) FAKTURA

)
‘ b) KOPIE DODACIHO LISTU
\\
‘ c) DOPRAVNI DOKLADY

|
‘ d) SKLADOVACI DOKUMENTY

Il—
@ oo

‘ g) OSTATNI DOKLADY

DOPRAVNI DOKLADY:
- Lisi se podle druhu pouzitého dopravniho prostiedku
- RozliSujeme:
e NAKLADNI LISTY
Vystavuji dopravci pii naloZeni nakladu (typ, mnoZstvi,...)
Doprava: silni¢nf, Zelezni¢ni, lodni (¥i¢ni), letecka
e KONOSAMENT
Doklad pro ndmoini dopravu, vystavuje kapitan lodi v ptistavu nalodéni
Konosament je obchodovatelny cenny papir -> v priibéhu platby muize
dojit ke zméné majitele zboZi
Na dokladu je zobrazena nouzova adresa, na kterou se obrati kapitan lodi
v ptipadé, Ze si v ptistavu vylodéni zboZi nikdo nevyzvedne
Dokument ptedstavuje doklad o vlastnictvi zboZ{
e POSTOVNI PROVODKA
Doklad pro doruceni zboZi postou

SKLADOVACI DOKUMENTY

1. POTVRZENI O ULOZENI{ ZBOZI VE SKLADU
- Nenf obchodovatelny cenny papir

2. WARRANT

- Obdoba konosamentu (ve skladu)
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JSD - JEDNOTNY SPRAVNI DOKLAD

- Doklad pro celni tirad

OSTATNI DOKLADY

1. Vazny doklad

- Doklad o hmotnosti dodavky
Doklad o ptivodu zbozi
Doklad o jakosti zboZzi

DOKUMENTARNI AKREDITIV -> L/C (LETTER OF CREDIT)

- Velmi pouzivana forma v zahrani¢nim obchodu
- Rozsituje se i v tuzemském platebnim styku

AKREDITIV:

- Zavazek banky, Ze zaplati za svého klienta v pripadé, Zze budou splnény akreditivni podminky
- Placeni dokumentarnim akreditivem se déli na 2 ¢asti:

1. Otevieni akreditivu

2. Cerpani akreditivu

11
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1. Uzan‘eni 9. Banka

8. Zaslani dovozce

I
kupnl penéz zatézuje ucet
Smlouvy svého klienta

7. Kontrola
2. Otevieni dokumentti a 10. Pripsani
akreditivu nasledné penéz na tidet
zasilani bance beneficienta
dovozce

11. Vypisy z
3. v Vv 7
Informovanost 6. Dokumenty bezneho
bank: b ficient ’r v
beneaf?cignta - UCtu Oboum
stranam

4.
Informovanost
beneficienta

12
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1. UZAVRENI KUPNI SMLOUVY
- Ve které se stanovi podminka o dokumentarnim akreditivu
2. OTEVRENI AKREDITIVU

- Dovozce Za4da svou banku
- Banka provéruje solventnost svého klienta, aby zjistila, zda se mize za klienta bez rizik
zarucit, pokud ano, otevira akreditiv

3. INFORMOVANOST BANKY BENEFICIENTA

- Banka dovozce informuje banku beneficienta o otevieni akreditivu
4. INFORMOVANOST BENEFICIENTA

- Informaci o otevieni akreditivu banka zasila beneficientovi
5. ZASLANI ZBOZI

- Vyvozce zasila zboZi dovozci zaroven vystavi potiebné dokumenty, napiiklad original
dodactiho listu, ktery putuje soucasné s dodavkou zboZzi

6. DOKUMENTY BENEFICIENTA
- Beneficient predava potiebné dokumenty své bance
7. KONTROLA DOKUMENTU A NASLEDNE ZASLANI BANCE DOVOZCE

- Banka beneficientovi jeho doklady zkontroluje, a pokud jsou v potadku, zasle je bance
dovozce

DRUHY AKREDITIVU:

Z hlediska kryti

Druhy akreditiv{

Z hlediska jistoty

Revolvingovy
akreditiv

13
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Kryty akreditiv:
- Penize, které jsou na uctu ihned zablokovany
- Banka v okamziku otevieni akreditivu zablokuje akreditivni ¢astku na klientové uctu
- Klient nemiZe s penézi disponovat, pro klienta je to nevyhodné a proto se tento druh
akreditivu v praxi moc nevyskytuje

Nekryty akreditiv:
- Kproplaceni akreditivi (k jeho poskytnuti) dochazi v okamziku splnéni akreditivnich
podminek

Odvolatelny akreditiv:
- MizZe byt kdykoli odvolan, zrusen a proto je poti‘eba aby si partnefi dali pozor na to, Ze je na

akreditivu napsano odvolatelny

Neodvolatelny, potvrzeny akreditiv:

- Akreditiv navic potvrzuje dalsi banka, nejcastéji je to banka vyvozce
- Kpotvrzeni dochazi v piipadech, kdy se partneti neznaji, pii obchodu je Spatna ekonomicka
nebo politicka situace

Revolvingovy akreditiv:
- Pouziva se v piipadé opakujicich se plateb, akreditivli se automaticky otevie po zaplaceni
piedchozi platby
- Pouziva se u bonitnich klientt
- Vyhodou je, Ze dovozce nemusi zZadat vicekrat

2. DOHODNUTI OBCHODNICH PODMINEK
B) DODACI PLATEBNI PODMINKY

DODACI PARITA - dodaci podminky se ur¢uji dodaci paritou, ktera udava misto, kde pirechazeji
naklady a rizika prodavajiciho na kupujiciho

e NAKLADY: dopravné, skladovaci ndklady, mzdové naklady, clo, ...
o RIZIKA: ztrata, poSkozeni, kradez, ...

- Vmezinarodnim obchodé se osvédcili dodaci podminky jménem INCOTERMS, které vydala
v roce 1936 Mezinarodn{ komora v Patizi
- Nasledné se zhruba kazdych 10 let inovuji, posledni inovace byla v roce 2010

- Ve smlouvé se musi vzdy uvést rok vydani

14
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- Podminky incoterms obsahuji 11 doloZek, které se déli na skupiny
1. Skupina - podminky se daji pouzit pro jakykoli zptisob dopravy
2. Skupina - podminky se daji pouZzit pouze pro lodni dopravu

- KaZda podminka ma urceno v jaké presné chvili a na jakém presném misté jsou rizika,

néklady a pojisténi prenesena z prodavajictho na kupujiciho
- Nejvyhodnéjsi podminkou pro prodavajiciho je EXW a to proto, Ze rizika, nidklady a pojisténi
se prendsi z prodavajictho na kupujiciho hned pti vyrobé
- Nejvyhodnéjsi podminkou pro kupujiciho jsou DAP a DDP a to proto, Ze rizika, ndklady a
pojisténi prebira z prodavajicitho aZ v misté, kam mélo byt zboZi nebo vyrobky doruceny

A4 COSTS risk [ INSURANCE ‘* :rl: ::;m of i?t :'n: ‘I;l:n
a————————— =
- ﬁ Sl bt
DAT‘

OAP
FAS ‘
FOB

CFR

15
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3. VLASTNI UZAVRENI SMLOUVY

vvvvvv

e VYMEZENI STRAN

Z obchodniho rejstriku
e PRESNE VYMEZEN{ PREDMETU SMLOUVY
e PLATEBNI A DODACI PODMINKY
e CENOVA DOLOZKA

Nejcastéji u kontraktu (dlouhodoba smlouva)
Umoziuje zvysit cenu sjednanou v kupni smlouvé na rist inflace

e ADRESA SOUDU, KTERY JAKO BUDE JAKO PRVNI RESIT
PRIPADNE SPORY, KTERE VYPLYNOU Z NEDODRZEN{
SJEDNANYCH PODMINEK

e PRAVA A POVINNOSTI SMLUVNICH STRAN

JINE FORMY SMLUV

e UZAVERKOVA NOTA
Zvlastni druh smlouvy, ktera se pouZziva pri obchodovani s cennymi papiry, na
burze
Predtistény formular
e PROFORMA FAKTURY (doklad)
Neni to darniovy doklad
NeslouZi k proplaceni
Vyvozce ji vystavuje jako potvrzeni objednavky -> prislib, Ze se v budoucnu
dodavka uskutecni

Pouziva se:

16
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- Dovozce na jejim zakladé zada o dovozni licenci nebo o bankovni tuvér

C

1. VLASTNI DODAN{ ZBOZI
2. ZAPLACENI DODAVKY

ZPUSOBY FINANCOVANI VYVOZU

- Zptsob, jakym vyvozce ziskava finan¢ni prostiedky pro vyrobu a realizaci celé
vyvozni operace
- MOZNOSTI:

[
‘ 3. PODPORA STATU
V4

1. FAKTORING
- Odkup kratkodobych pohledavek, pred lhiitou splatnosti
- FAV splatnost 3 mésice (11. 3. ->30. 6. 2000 E)
- Odkupuji faktoringové spolec¢nosti (faktor), byvaji to ¢asto banky
- Faktoring probiha revolvingovym zpiisobem -> ve faktoringové smlouvé je
stanovena maximalni hodnota pohledavek, ktery je faktor ochoten koupit

17
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- Revolvingovy zptisob -> v okamziku, kdy se zaplati néktera pohledavka, je faktor
ochoten odkoupit novou pohledavku

- Pohledavky se odkupuji za niZ$i cenu nez je jmenovita hodnota uvedena na
fakture

RIZIKA:

e Dovozce nezaplati

e Pohyb devizového kurzu

- Faktoring vyuzivaji malé a stfedni firmy

- Faktor poskytuje vyvozci jesté dalsi sluzby:
e Poradenska Cinnost pro vyvozce
e Vede evidenci pohledavek

e Zajistuje pojistovaci Cinnost

DRUHY FAKTORINGU:

VYHODY FAKTORINGU:

- UmoZnuje vyvozci rychlou navratnost pohledavky
- Riziko pohybu devizového kurzu se prenasi na faktor
- Riziko nezaplaceni pohledavky se prenasi na faktor

2. FORFAITING
- Odkup dlouhodobych pohledavek pied lhiitou splatnosti, které se tykaji jedné

zakazky (vystavba pivovard, ...)

- Forfaiter Zada zajisténi pohledavky od banky

- Nutnost zajiSténi vypliva z dlouhé doby splatnosti z vétsi fakturované Castky a
taky z vétSiho rizika

- O forfaitingu vyvozce uvazuje uz pri uzavieni kupni smlouvy, a proto je vhodné,
aby provizi hradil dovozce

18
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3. PODPORA STATU
\. 1. Dariové ulevy (CR nema4)
\. 2. Dotace ze statniho rozpoctu (CR nema)
\

. 3. Dotace z fondu EU

|
‘ 4. Devalvace (znehodnoceni devizového kurzu)

CZECH TRADE

- Ceska agentura na podporu exportu
- Prispévkova organizace ministerstva priimyslu a obchodu (poskytuje sluzby,
které fakturujeme, ale finan¢ni prostiedky nestai na provoz, a proto Cast
prostiedki v planované vysi Cerpa ze statniho rozpoctu)
- Sluzby poskytované exportértim:
e Nabidka ¢eskych exportérii na internetu
e Informace o zahranic¢nich partnerech
e Aktudlni informace o novych produktech na zahrani¢nim obchodu

e Vydava publikace o riiznych zemich

EGAP - EXPORTNI, GARANCNI A POJISTOVACI
SPOLECNOST

- 1992

- Statni ivérova a pojistovaci spolecnost

- Statni zaruky, poskytuje Givéry a zaroveii pojistuje
- Pojistuje politicka a komer¢ni rizika

POLITICKA RIZIKA:

e Kupujici neplati z divodu ob¢anskych nepokojd, ptrevratu, valky, ...

e Statni zaruka

KOMERCNI{ RIZIKA:

19
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e Dovozce nema finan¢ni prostiedky (je nesolventni)

e Stat nezarucuje

CEB - CESKA EXPORTNI BANKA

- 1995, a.s.
- Akcionari:
e Ministerstvo financi
e Ministerstvo zahranic¢nich véci
e Ministerstvo primyslu a zemédélstvi
e EGAP
- Vsechny produkty (Gvéry), které CEB poskytne, musi byt pojistény u EGAPU
- Specializovana banka poskytujici uvéry pouze exportiim za vyhodnéjsich
podminek neZ tuzemské banky (ve velkych objemech)

SPRAVA CESKYCH CENTER

- Organizace ministerstva zahrani¢nich véci, ktera v zahranici vlastni objekty, které
patii CR a vnich organizuje setkdni podnikateld rtizné bankety a prezentace
Ceskych firem

- Vyhledava ¢eskym podnikatellim zajimavé obchodni partnery

- Zadarmo zvetejiuje ceskym podnikatellim nabidku na internetu

- Informace o firmach vcetné jejich kontaktt

RIZIKA V ZAHRANICNIM OBCHODU

3
‘ 1. Politické (teritorialni)

‘ 6. Managerske
/4
1. POLITICKE

- Politika a ekonomika spolu velmi tizce souvisi

20
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Politické rozhodnuti miiZe vyrazné ovlivnit ekonomicky zivot ve spole¢nosti

V politicky nestabilni zemi se podnikani nedari, klesaji investice zahranicnich
investor(, podnikatelé se snazi zabezpecit proti pripadné platebni neschopnosti
Zabezpecuji se: akreditivem nebo pojisténim

V mnoha nestabilnich ekonomikach piisobi organizovana mafie

2. JAZYKOVYCH BARIER

Spociva v neznalosti jazyka predevsim u odbornych termint
Doporucuje se specializovany a odborny prekladatel

3. KURZOVE
Devizovy kurz je pomér dvou mén
1996 - ¢eska koruna je volné sménitelna -> skoro kazda a jakakoli ména je
smeénitelna
Devizovy kurz se pohybuje na zakladé nabidky a poptavky po urcité méné na
financnich trzich, ale na jeho vysi maji vliv i jiné faktory

Zménu kurzu mize zptsobit:

e CENTRALNI BANKA
Provadi ménovou politiku
Vyhlasuje rizné druhy trokovych sazeb -> zahrani¢ni investoti u nas budou vice
investovat (piiliv zahrani¢nich mén do CR -> posilen{ aktivniho salda platebni
bilance)
Poskytuje devizovy kurz
DEVALVACE a REVALVACE -> uredni rozhodnuti
DEPRECIACE a APRECIACE -> pohyb SaD
e OCEKAVANA POLITICKA SITUACE
e UROVEN EKONOMIKY
Pokud ekonomika roste (riist HDP) tak kurz posiluje
e ZIVELNE POHROMY

Predvidat pohyb devizovych kurzii je pro podnikatele velmi sloZzité, a proto se
snazi zajistit proti devizové ztraté tim, Ze s bankou uzaviou smlouvu o: forwardu

nebo devizové opci

4. LEGISLATIVNI
Riziko neznalosti pravnich predpisi
Doporucuje se pri uzavirani smluv obratit na specialisty na mezinarodni pravo
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5. MARKETINGOVE
- Zahranic¢ni zakaznik ma ¢asto jiné potreby nez tuzemsky, a proto je treba provést
dobre prizkum trhu, nejlépe zahrani¢ni marketingovou agenturou
- Doporucuje se proveést takzvany PRETEST -> vzorek, na kterém se testuje zajem
mistniho obyvatelstva

6. MANAGERSKE

- Ridici pracovnici mohou $patné rozhodnout o vyvazeném vyrobku, o zahrani¢nim
partnerovi a zaroven si mohou vybrat Spatné spolupracovniky

ZPUSOBY PROSAZOVANI ZAHRANICNE OBCHODNI
POLITIK DANNOU VLADOU

1. LIBERALISMUS

- Svobodomyslna politika
- Vlada nezasahuje do zahrani¢niho obchodu
- Neomezuje vyvozce a dovozce

2. PROTEKCIONALISMUS

- Ochranarstvi

- Zasahuje a ochranuje vnitini trh
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